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Wstep

Dynamiczny rozwoj rynku e-commerce sprawia, ze sklepy internetowe
potrzebujg nieszablonowych rozwigzan, ktore sprostajg wymaganiom stawianym
zarowno przez konsumentow, jak i wtascicieli sklepow internetowych. Dropshipping
jest modelem logistycznym, ktory z roku na rok zyskuje na popularnosci. Niski koszt
inwestycji oraz szereg mozliwosci usprawniajgcych obstuge zamowien w e-sklepie
sprawia, ze chetnie wykorzystywany jest zardwno przez doswiadczonych, jak i

poczatkujgcych sprzedawcow.

Mozliwosc przerzucenia odpowiedzialnosci za pakowanie i wysytke towarow
na hurtownie, z ktérg wspotpracuje sklep to nie tylko szansa na zaoszczedzenie czasu i

pieniedzy, ale takze na state poszerzanie oferowanego asortymentu.

Wieloletnie doswiadczenie zdobywane na rynku e-commerce przez ekspertow
Sky-Shop.pl pozwala na tworzenie autorskich rozwigzan, ktére idealnie wpisujg sie w
aktualne trendy i znacznie usprawniajg prowadzenie sprzedazy. Jako lider w integracji
z hurtowniami oraz jeden z najlepszych systemow do prowadzenia dropshippingu i
sprzedazy na Allegro, przekazujemy Ci kompletny przewodnik po sprzedazy w modelu

dropshippingowym.

Poradnik zostat stworzony tak, aby krok po kroku przeprowadzi¢ Cie przez
proces korzystania z dropshippingu. Dowiesz sie czym jest dropshipping, jak go
wykorzysta¢ w Twojej firmie, na co zwrdoci¢ uwage podczas hawigzywania wspotpracy z
hurtownig, a takze, jak rozlicza¢ swoje zyski. Rozwiejemy mity na temat sprzedazy bez

magazynu, odkryjemy przed Tobg zalety i wady tego modelu logistycznego.

Przekazemy Ci wiedze i doswiadczenie zdobywane przez lata. Korzystajac z
ponad 50 hurtowni dropshippingowych, z ktérymi jest zintegrowany Sky-Shop.pl, masz
szanse na dynamiczny rozwoj swojego biznesu i wyprzedzenie konkurencji. Pamietaj, ze

rozwijamy sie wtasnie dla Ciebie i Twojej firmy!
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Dropshipping jest modelem logistycznym, w ktorym pomija sie magazynowanie
towarow u wtasciciela sklepu internetowego. Oferuje bezposrednig wysytke towaru z
magazynu hurtowni do klienta indywidualnego, dzieki czemu nie ma koniecznosci
wynajmu obszernych powierzchni magazynowych i inwestowania w produkty, ktore
mogg nie sprzedawac sie tak dobrze, jak zaktadalismy. Jednak to wtasciciel sklepu
odpowiada za dopetnienie wszelkich formalnosci, bowiem towar kupowany jest
wtasnie od niego, a hurtownia jedynie prowadzi wysytke w jego imieniu. W rezultacie
klient zwigzany jest umowg jedynie ze sklepem internetowym, zas wtasciciel sklepu
internetowego odpowiada za jego obstuge i ustala warunki wspotpracy z wybrang
hurtownig (jak ma to miejsce przy standardowej sprzedazy obejmujgcej magazynowanie

produktow).

&>
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REALIZACJA ZAMOWIENIA DROPSHIPPING

ZLOZENIE

02 *sy 1\

HURTOWNIA DROPSHIPPING

ZAROBEK Z NARZUCONEJ MARZY TO 50 Zt
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Dropshipping otwiera szereg mozliwosci zarowno przed nowymi sklepami
internetowymi, jak i istniejgcymi od lat, ktoére chcg poszerzy¢ swoj asortyment.
Mozliwos¢ pominiecia magazynu nalezgcego do wtasciciela e-sklepu oraz brak
koniecznosci zakupu towardw daje szanse na dynamiczny rozwoj z niewielkim

wktadem finansowym.

1. Sklep oparty wytagcznie na dropshippingu

Mozliwosc¢ integracji z wieloma hurtowniami, jakg udostepnia oprogramowanie
Sky-Shop.pl, pozwala korzysta¢ wytgcznie z dropshippingu - nawet przy prowadzeniu
duzych sklepow internetowych o szerokim asortymencie. Ponad 50 hurtowni
oferujgcych wysytke bezposrednio do klienta umozliwi dziatanie w wielu branzach. Co
wiecej, pozyskiwanie produktow od duzej ilosci dostawcow pozwoli Ci wyprzedzié¢
konkurencje w zakresie dostepnosci poszukiwanych przez klientéw towaréw. Szeroki
asortyment jest niezwykle wazny z punktu widzenia podejmowania decyzji zakupowych
przez klientow. Zdecydowana wiekszosc¢ z nich stawia na sklepy internetowe, w ktorych

bedzie mogta uzyskac caty potrzebny zestaw.

Om>
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2. Wtasny magazyn i dropshipping

Dzieki temu, ze dropshipping stanowi gwarancje elastycznosci, mogg na nim skorzystac
wtasciciele sklepow istniejgcych od lat. Kazdy biznes wymaga rozwoju, ktory wigze sie z
inwestycjg. Dropshipping bedzie stanowit narzedzie, dzieki ktéremu zmaksymalizujesz
zyski przy minimalizacji kosztéw wprowadzenia nowych produktow. Mozesz

wykorzystac go trojako:

¢  Dostarczajgc produkty dodatkowe. Zaoferowanie wszystkich akcesoriow do
produktow bazowych jest niemal niemozliwe. Ich sprzedaz wymagataby
posiadania ogromnej hali magazynowej, ktorg mogg pochwali¢ sie wytgcznie
najwieksi sprzedawcy. Dzieki dropshippingowi Twoi klienci bedg mogli
skompletowac interesujgce ich zestawy, a Ty zyskasz na metodzie cross - selling

polegajgcej na sprzedazy produktow komplementarnych.

O

SKY-SHOP-.

KLIENT

HURTOWNIA DROPSHIPPING

Telefon zostanie wystany z Twojego magazynu, a akcesoria np. stuchawki wprost z hurtowni.
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Handlujgc towarem o niskim popycie. W Twojej branzy istnieje szereg
niszowych produktow lub takich, ktérych sprzedaz przypada na okreslone
czesci roku? Korzystajgc z dropshippingu jestes krok przed konkurencjg,
bowiem Twoi klienci majg szanse dokonania zakupow rozmaitych dodatkow do
sprzetu w niestandardowej konfiguracji, ktérych nie oferujg inne sklepy z
powodu niskiego popytu. Niejednokrotnie to posiadanie produktu
niedostepnego w innych miejscach bedzie decydowato o tym, gdzie zostang
dokonane zakupy. W koncu wygodniej skompletowac caty zestaw w jednym

sklepie.

Badajac rynek przed wprowadzeniem nowego towaru. Dla wielu sklepow
wprowadzajgcych nowy produkt do asortymentu, zagadke stanowi jego
popularnos¢ wsrod kupujgcych. Niejednokrotnie proby przewidywania ilosci
sprzedanych sztuk nijak majg sie do rzeczywistosci. W rezultacie zamowiony
towar moze rozejs¢ sie w przeciggu kilku dni lub, co gorzej, zalega¢ na
magazynie przez wiele miesiecy. Dropshipping pozwala zobaczy¢ jak rozktada
sie sprzedaz wybranego produktu bez inwestowania w jego zakup.
Kilkumiesieczna sprzedaz umozliwia przewidywanie dalszego zainteresowania i
zamowienie odpowiedniej ilosci sztuk do wtasnego magazynu badz rezygnacje
z jego sprzedazy w przypadku niedostatecznego zainteresowania ze strony

klientow.
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Dropshipping dziata w niezwykle prosty sposéb. Zamowienie ztozone przez klienta w
sklepie internetowym trafia do panelu administracyjnego sklepu, z ktérego nalezy je
przesta¢ do hurtowni. Zamoéwienia nie s przesytane do hurtowni automatycznie.
Wspotpracujgca z e-sklepem hurtownia wysyta w jego imieniu paczke do klienta. W
rezultacie relacje handlowe zachodzg wytacznie miedzy sklepem internetowym i
klientem oraz sklepem internetowym i hurtownia. Wszystkie roszczenia dotyczace

nabytego towaru sg wiec kierowane do wtasciwego sklepu internetowego.

Co jesli klient kupi towar z dwéch réznych hurtowni?

Moze zdarzyc sie, ze Twoj klient (np. podczas zakupu przez aukcje Allegro), zakupi kilka
rzeczy pochodzgcych z roznych hurtowni lub magazyndéw. Zazwyczaj stosuje sie wtedy
zsumowany koszt dostawy (np. 10 zt pierwszg przesytke + 15 zt za drugi z wybranych
towarow). W przypadku gdyby ta forma nie byta zadowalajgca, mozesz wybra¢ cene
takiej wysytki — najtanszg badz najdrozszg sposrdod dostepnych dla kupionych
produktow opcji, ktéra zostanie przedstawiona osobie kupujgcej. Oprogramowanie

Sky-Shop.pl pozwala zarowno na zliczanie, jak i dzielenia kosztow wysytki.

Zarobki, jakie uzyskasz sg w petni zalezne od Ciebie. Wraz z uptywem czasu masz szanse
zarabiaC coraz wiecej. Bedzie to zwigzane z wypracowaniem wiekszych rabatow w
hurtowniach i mozliwoscig zaoferowania konkurencyjnych cen swoim klientom.

Dobrg praktyka na poczatku prowadzenia sklepu w modelu dropshippingu jest skupienie

na reklamie produktow i narzucanie stosunkowo niskiej marzy.

b1 -SHOP 11



Tylko takie dziatania dadzg szanse na nawigzanie rownej walki z konkurentami
dziatajgcymi na rynku od dawna. Niska marza przetozy sie na atrakcyjng dla konsumenta
cene, co zaowocuje wiekszg iloscig zamowien. Te z kolei bedg kartg przetargowg w
renegocjowaniu cen w hurtowni, z ktoérej korzystasz.

Odpowiednio opracowana polityka cenowa umozliwi Ci zapewnienie duzej ilosci
zamowien dla hurtowni, dzieki czemu staniesz sie wartosciowym kontrahentem.
Dopiero wtedy bedziesz mogt liczy¢ na korzystanie z nizszych cen niz te otrzymane na

poczatku wspotpracy.

O

SKY-SHOP..

"

NISKA MARZA WIECEJ ZAMOWIEN

—

NIZSZE CENY W HURTOWNI WIEKSZE ZAROBKI

Dobra praktyka na poczgtku prowadzenia sklepu w modelu dropshippingu jest narzucanie stosunkowo
niskiej marzy, w celu zwiekszenia ilosci zamowien.

Warto pamietac, ze ceny, jakie oferujesz muszg by¢ dopasowane do aktualnej sytuacji
na rynku. Obserwacja poczynan konkurencji zwigzanych z promocjami, a takze
sezonowych skokow sprzedazy bedzie niezbedna. Co wiecej, niektore hurtownie
okreslajg minimalng cene kazdego towaru, ponizej ktorej nie bedziesz mogt go

sprzedawac.

Oy SIKY-SHOP 12



Pamietaj, ze osoba kupujgca towar jest Twoim klientem, a Ty klientem hurtowni.
Ewentualny zwrot bedzie wiec Twoim problemem. W przypadku niektorych hurtowni
istnieje mozliwos¢ zwracania towaru do jej magazynu i jego wysytki kolejnemu
Twojemu klientowi, ktory zdecydowat sie na jego zakup. Niestety, pienigdze za towar
trafiajgcy z powrotem do magazynu, nie zostang Ci zwrécone.

Rozwazajgc branze, w ktoérej chcesz prowadzi¢ dropshipping, wez pod uwage gabaryty
produktow, ktore mogg do Ciebie wrdcic. Jesli nie masz zadnego wolnego miejsca,
lepiej unikac towarow wielkogabarytowych.

Zdecydowana wiekszos$c¢ hurtowni przyjmuje reklamacje poszczegolnych towardw na

ustalonych zasadach reklamacyjnych.

= -SHOP 13
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Pierwszym krokiem do rozpoczecia prowadzenia sklepu internetowego w jakimkolwiek
modelu logistycznym jest okre$lenie asortymentu, ktory chcesz sprzedawac. W
przypadku dropshippingu mozliwosci zdajg sie by¢ nieograniczone. Jednak podczas

wyboru branzy, w ktorej zaczniesz dziataC powinienes zwrdcic uwage na kwestie:

gabarytu sprzedawanych produktow,

ilosci potencjalnych zwrotow towaru od klienta.

Dlaczego majg one tak duze znaczenie skoro wysytkg towarow zajmuje sie hurtownia?
Choc¢ nie interesuje Cie samo dostarczenie produktu do kupujgcego, musisz liczyc sie z
tym, ze magazynowaniem wszystkich zwrotow bedziesz musiat zajgc sie samodzielnie.
Niektore z hurtowni zgadzajg sie na zwracanie towarow wprost do ich magazynu,
jednak nie jest to requty. Przygotowujgc sie nha prowadzenie dropshippingu z pewnoscig
nie zapewnites sobie obszernych powierzchni magazynowych, totez duze ilosci
zwrotow niewielkich produktow lub sporadycznie zwracane, ale duze towary stang sie

niezwykle ucigzliwe.

Dropshipping basendw ogrodowych moze byc¢ optacalnym interesem, jednak
bedzie zwigzany z przygotowaniem miejsca na kilka sztuk, ktoére mogg do Ciebie
wrocic. Sytuacja bedzie wyglgdata podobnie w przypadku dropshippingu ubran,
ktére sg jednym z najczesciej zwracanych towarow. ldealny asortyment do
dropshippingu to niewielkie produkty, ktore sg rzadko zwracane do sklepu np.

zegarki.

Przygotuj sie do prowadzenia dropshippingu krok po kroku. Znajomosc¢ procesu
sprzedazy od podszewki, pozwoli Ci zaplanowac¢ czas potrzebny do uruchomienia

sklepu internetowego i generowania zyskow z dropshippingu.
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Wybor asortymentu, ktory chcesz sprzedawac

Wybierajgc asortyment do sklepu internetowego warto kierowac sie nie tylko
rozmiarem produktow i przewidywang czestotliwoscig zwrotow, ale takze
aktualnymi trendami na rynku e-commerce. Sledz pojawiajgce sie howosci i
staraj sie handlowac towarami, na ktore aktualnie jest popyt. Co wiecej, jedng z
lepszych praktyk jest wigzanie kilku kategorii produktéw ze sobg. Umozliwienie
zakupu poszczegolnych produktow wraz z akcesoriami do nich, zwiekszy Twojg
sprzedaz i zatrzyma konsumentow wtasnie w Twoim sklepie. Dropshipping jest
szansg na posiadanie bardzo szerokiego asortymentu i udostepnianie

produktow, ktoérych klient nie znajdzie w zadnym innym miejscu.

Zatozenie sklepu internetowego

By zaczac¢ zarabia¢ na dropshippingu musisz posiadac sklep internetowy.
Najlepszym rozwigzaniem bedzie skorzystanie z oprogramowania w modelu
abonamentowym, ktére jest w petni dostosowane do prowadzenia
dropshippingu. Automatyczna integracja oferowana przez Sky-Shop.pl, petna
opieka zespotu specjalistow i niskie koszty korzystania z funkcjonalnego
oprogramowania pozwolg Ci sie skupi¢ na rozwijaniu sprzedazy, a nie kwestiach
technicznych, co stanowi bolgczke osob  wybierajagcych  drozsze

oprogramowanie dedykowane.

Uzgodnienie warunkow wspétpracy z hurtownia

Kazda hurtownia posiada swojg wtasng polityke sprzedazy. Dodatkowo, cena,
jaka zostanie Tobie przedstawiona jest ofertg indywidualng. Pamietaj, ze jako
mtoda firma nie mozesz liczy¢ na najwyzsze rabaty przeznaczone dla sklepow
internetowych zapewniajgcych najwiekszg ilos¢ zamowien. By korzystac z
najnizszych cen, skup sie na pozyskiwaniu jak najwiekszej ilosci klientow dzieki

narzucaniu niskiej marzy.
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Wybdér gotowej integracji z hurtownia dropshipping lub przeprowadzenie
nowej

Sky-Shop.pl oferuje integracje z ponad 50 hurtowniami dropshippingowymi,
do ktorych masz dostep. Co daje potgczenie e-sklepu z hurtownig? Przede
wszystkim umozliwia natychmiastowg sprzedaz catego asortymentu, bowiem
wszystkie opisy, zdjecia i tytuty sg importowane. Dzieki wysokiej automatyzacji
nie musisz wprowadzaé towaréw recznie do sklepu, co oszczedza ogromna
ilo$¢ czasu i pieniedzy, a takze przyspiesza wejscie na rynek e-commerce.
Integracja z hurtownig umozliwia takze regularne aktualizowanie cen oraz

stanéw magazynowych, usprawniajgce zarzgdzanie sklepem.

W przypadku gdy chcesz wspotpracowac z hurtownia, ktérej nie ma na liscie,
mozemy wykonac¢ dla Ciebie nowg integracje z wybranym podmiotem.
Warunkiem jest dostarczenie pliku z danymi produktow przygotowanego przez

hurtownie.

Promocja sklepu

Najwazniejszym zadaniem osoby prowadzacej sprzedaz w internecie jest
promowanie produktu. Dzieki skutecznej promocji e-sklepu dotrzesz do
szerokiego grona odbiorcow, co przetozy sie na zwiekszenie sprzedazy i
poprawe rozpoznawalnosci marki. Kazdorazowo powinienes wykorzystywac
wiele kanatow komunikacji, uwzgledniajgc media spotecznosciowe m.in.

Facebooka.

Sprzedaz produktow
Sprzedaz produktow w dropshippingu nieco rézni sie od klasycznej wysytki

prowadzonej z uwzglednieniem wtasnego magazynu.

Klient sktada zamowienie i optaca je w sklepie internetowym.
. Sklep internetowy przesyta je do hurtowni.
. Hurtownia wysyta towar do kupujgcego.

. Sklep internetowy wysyta paragon lub fakture na maila klienta.

g N W N

. Sklep internetowy rozlicza sie z hurtownig przed lub po wysytce
zamowienia.
6. Zwroty przyjmowane sg przez sklep internetowy, a reklamacje przez

hurtownie.
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Model rozliczen jest znacznym udogodnieniem dla oséb, ktére nie chcg inwestowaé
kapitatu w zakup produktu do sklepu. Dropshipping umozliwia uiszczanie optat
jedynie za towary, ktére zostaty sprzedane. W rezultacie nie ma ryzyka, ze oferowany

asortyment bedzie zalegat w magazynie jesli klienci nie bedg nim zainteresowani.

Rozliczenie z Urzedem Skarbowym

Twoj dochdd, z ktorego przyjdzie Ci sie rozliczy¢ w Urzedzie Skarbowym
stanowi narzucona na poszczegolne produkty marza. W przypadku gdy w
hurtowni ptacisz za produkt 400 zt, a klient kupuje go w Twoim sklepie
internetowym za 480 zt, podstawe opodatkowania stanowi 80 zt, a nie jakby

sie mogto wydawac 480 zt.

Dropshipping jest najtatwiejszym i najtanszym sposobem na rozpoczecie prowadzenia
sklepu internetowego. Wygoda i niskie koszty rozpoczecia dziatalnosci sprawiajg, ze
dropshipping zyskuje na popularnosci. Jesli zastanawiasz sie jak zaczg¢ wspotprace z
hurtownig dropshipping to sprawdz, o co pyta¢ w hurtowni przed rozpoczeciem

wspotpracy!

1. Czy mozliwe jest uzyskanie rabatu w hurtowni?

Wiele hurtowni jest sktonnych do przygotowania specjalnych rabatow dla swoich
kontrahentow. Juz na poczatku warto dopytac, czy istnieje mozliwosc uzyskania nizszej
ceny w przypadku wygenerowania duzego obrotu.

2. Warunki zwrotéw i reklamacji w hurtowni dropshipping

Zanim zaczniesz korzystac z ustugi dropshippingu, ustat z hurtownig warunki zwrotow i

reklamacji, zeby moc przekazywac klientom rzetelne informacje.
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Zwroty do hurtowni w dropshippingu — nie s mozliwe.

Niektore hurtownie stosujg utatwienia dla sprzedajgcych. lIstnieje wtedy
mozliwos¢ zwrotu towaru do hurtowni i wystanie go do kolejnej osoby, ktora
zakupi go w Twoim sklepie. W takim modelu gotéwka nie zostaje zwrécona na
Twoje konto. Jesli hurtownia nie prowadzi takiego dziatania, konieczne jest
magazynowanie produktow pochodzgcych ze zwrotdow u siebie. Z tego
wzgledu warto mie¢ chocby niewielkg przestrzenn, na ktorej mozna
przechowywac towar w razie jego zwrotu, zwtaszcza jesli prowadzisz sprzedaz

produktow wielkogabarytowych.

Reklamacje - zdecydowana wiekszos¢ hurtowni przyjmuje reklamacje

towarow, jednakze szczegoty nalezy ustalac indywidualnie z kazdg z nich.

3. Czy moge otrzymac¢ kredyt kupiecki?

Kredyt kupiecki pozwala na odroczenie ptatnosci za towary, ktore zostaty wystane do
Twojego klienta. Zobowigzanie wobec hurtowni umozliwia utrzymanie statosci wysytki
poszczegolnych produktow bez koniecznosci posiadania duzego wktadu wtasnego.
Stanowi niezwykle korzystne rozwigzanie ze wzgledu na fakt, ze udzielany jest przez

hurtownie bezptatnie, bez odsetek i kosztéw obstugi.

Wiele hurtowni stosuje wydtuzone terminy ptatnosci w celu nawigzania dobrych relacji
z kontrahentem i zatrzymania go u siebie. Nie jest to jednak rozwigzanie przeznaczone
dla wszystkich. Kazdy z podmiotodw ma wtasng polityke udzielania kredytow kupieckich,
ktora niejednokrotnie dobierana jest indywidualnie — zgodnie ze zdolnoscig kredytows i
wiarygodnoscig poszczegolnych sklepow internetowych. Do czynnikdw majgcych

najwiekszy wptyw na jego przyznanie naleza:

dotychczasowe, terminowe regulowanie rachunkow,
dtugosc wspotpracy,

wielkos¢ obrotu w hurtowni.
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Zabezpieczenie kredytu zalezne jest od ustalen pomiedzy sklepem
internetowym i hurtownig. Pojawiajgce sie rozwigzania to m.in.. jego
ubezpieczenie oraz skonto, polegajgce na obnizeniu ceny za towary, ktére

zostaty optacone w szybkim tempie.

4. Z ustug jakich kurierow bede korzystat?

Hurtownie oferujgce dropshipping czesto korzystajg z wtasnych kurierow badz firm, z
ktorymi wspotpracujg. Poczatkowe ustalenia powinny zawiera¢ zasady wysytki do

kupujgcych. Upewnij sie w kwestiach:

kosztow wysytki kurierskiej do klientow,
firm, z ktérych ustug korzysta hurtownia,

mozliwosci wysytki innym, wybranym przez siebie kurierem.

5. Czy mozliwe jest przyspieszenie wysytki towaru do klienta?

Przyspieszenie wysytki towaru do klienta jest udogodnieniem, z ktorego przyjdzie Ci
czesto korzystac. Niektore podmioty sg sktonne wydac¢ wybrane produkty jeszcze przed
zaksiegowaniem wptaty na koncie. Odbywa sie to na podstawie przestanego

potwierdzenia przelewu.

6. Czy istnieje mozliwos¢ wysytki za granice i pobraniowej w dropshippingu?

Prowadzenie wysytek zagranicznych i pobraniowych stanowi jedng z czesci polityki
danej hurtowni. Jest kwestig indywidualng, zalezng od dostepnych dla personelu
mozliwosci. Przed rozpoczeciem wspoOtpracy nalezy okreslic warunki roznorakich
wysytek (zwtaszcza koszt, czas i przebieg dostawy), tak by moc zaoferowac swoim
klientom jak najszerszy wachlarz mozliwosci i rzetelne informacje dotyczace

przewidywanego kosztu oraz czasu dostawy.
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7. Jaki cennik mnie obowigzuje i jakie dodatkowe rabaty moge uzyskac?

Warto zwrdcic uwage na fakt, ze ceny produktow dla poszczegolnych sklepow
internetowych mogg sie roznic. W rezultacie warto przedstawiac siebie jako
wartosciowego kontrahenta, ktory zapewni zwiekszong ilos¢ zlecen przez dtugi czas.
Generujac duze obroty mozesz liczy¢ nie tylko na obnizke ceny poszczegdlnych
produktow, ale takze nizsze koszty przesytek, dtuzszy czas odroczenia ptatnosci lub

inne udogodnienia.

dajg mozliwos¢ automatycznego
pobierania produktow wedtug kategorii. Dzieki mechanizmowi zaoszczedzisz czas i
pienigdze przeznaczane na reczne uzupetnianie poszczegolnych pol. Teraz system
zrobi to za Ciebie i po kilku chwilach w Twoim sklepie pojawig sie gotowe do
sprzedazy towary. Dla kazdego z nich zostanie pobrane zdjecie, opis oraz parametry
techniczne, ktdore pojawiajg sie w ofercie wspotpracujgcego z Tobg podmiotu. Co
wiecej, masz mozliwos¢ ich zmiany na autorskie w kazdym dogodnym dla Ciebie

momencie.

Integracja z hurtownig to takze automatyczna aktualizacja stanéw magazynowych
nawet do 8 razy na dobe. Staty dostep do informacji o ilosci towardw w hurtowni jest
gwarancjg oferowania towarow, ktore klient moze nabyc¢ od reki, bez koniecznosci
oczekiwania. Aktualizacje obejmujg takze modyfikacje wprowadzane w zdjeciach i

opisach produktow, dzieki czemu w Twoim sklepie znajdg sie wytgcznie aktualne dane.
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https://sky-shop.pl/integracja-sklepu-z-hurtowniami

Przebieg integracji z hurtownig dropshippingows:

1. Zapoznaj sie z listg hurtowni dropshippingowych w zaktadce ,Integracje”
na stronie Sky-Shop.pl

2. Wybierz podmiot, z ktérym chcesz wspotpracowac.

3. Skontaktuj sie z hurtownig w celu ustalenia warunkow wspotpracy oraz
uzyskania danych niezbednych do integracji.

4. Wybierz odpowiadajgcy Twoim potrzebom modut integracji z
hurtowniami i optac go.

5. Wprowadz uzyskane dane.

6. Aktywuj hurtownie w panelu administracyjnym sklepu.

*Jesli na liscie hurtowni nie znajdziesz podmiotu, z ktorym chcesz wspotpracowac,
mozemy wykonac dla Ciebie nowg integracje. W tym celu nalezy skontaktowac sie z
hurtownig i pobrac plik XML zawierajgcy wszystkie niezbedne dane. Zajmiemy sie jego
weryfikacjg, a jesli dostarczone dane bedg kompletne, zintegrujemy platforme z

wybrang przez Ciebie hurtownia.

o

SKY-SHOP:. INTEGRACJA Z HURTOWNIA

INTEGRACJIA Z NOWA HURTOWNIA WERYFIKACJA PLIKU NOWA HURTOWNIA
ZINTEGROWANA ZE SKY-SHOP

Przebieg integracji z hurtownig dropshippingowg
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Dotychczas jednym z najwiekszych problemow sprzedawania w internecie byta
koniecznosc¢ zatozenia firmy, co wigzato sie z ponoszeniem znacznych kosztow juz na
starcie. W rezultacie wiele osob chcgcych zatozyc¢ sklep internetowy, rezygnowato ze
spetniania marzen w obawie o ewentualne problemy finansowe zwigzane z
koniecznoscig optacania sktadek ZUS zanim firma zacznie przynosic¢ zyski. Dzi$ mozesz
prowadzi¢ dropshipping bez dziatalnosci gospodarczejl Konstytucja Biznesu
wprowadzita dziatalno$é nierejestrowang, ktora m.in. pozwala sprzedawac w

internecie bez ponoszenia dodatkowych kosztow. Jak to dziata?

szybko i sprawnie zaktadasz gotowy do uzytku sklep na platformie Sky-Shop.pl,
uzgadniasz warunki wspotpracy z jedng z hurtowni dropshippingowych,

sprzedajesz, zarabiasz i nie ptacisz zadnych sktadek ZUS.

Czym jest dziatalnos$¢ nierejestrowana?

Dotychczas wecielenie pomystu na biznes w zycie wigzato sie z poczgtkowym
generowaniem licznych strat. Niewielkie zarobki notowane na starcie szybko topniaty w
chwili wykonania obowigzkowej, nawet obnizonej optaty, dla ZUS. Konstytucja Biznesu
otworzyta furtke dla oséb marzgcych o byciu wtasnym szefem, ktore do tej pory baty sie
ryzyka finansowego. Wprowadzenie dziatalnosci nierejestrowanej, zwanej tez
nierejestrowg oraz nieewidencjonowang, pozwala nie tylko zmniejszy¢ koszty, ale i

unikng¢ zagmatwanej biurokracji.

Dziatalnoscig nierejestrowang nazywamy sprzedaz bgdz wykonywanie ustug, ktore na
co dzien nie wymagatyby uzyskania koncesji bgdz licencji (nie obowigzuje wiec np. przy
sprzedazy alkoholu). Forma ta nie jest dziatalnoscig gospodarczy, totez nie wymaga
rejestracji firmy. Innowacje stanowi fakt, ze catkowicie legalnie masz szanse prowadzic
firme bez optat. Od teraz mozesz zatozyC sklep internetowy bez dziatalnosci

gospodarczej!
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Z warunkow specjalnych mozesz skorzystac tylko wtedy, gdy Twoj przychod (po
odliczeniu kosztow jego uzyskania) nie przekroczy 50% minimalnego
wynagrodzenia brutto. W 2018 mozesz wiec zarobi¢ 1050 zt brutto w kazdym z

miesiecy roku.

Jakie warunki musisz spetni¢ by moc skorzystac z ulgi?

Niestety, mozliwos¢ prowadzenia dziatalnosci nieewidencjonowanej wigze sie z
kilkoma obostrzeniami. Na szczescie, nie sg to zbyt wysokie wymagania i spetnia je
zdecydowana wiekszosc osob, ktore planujg otworzyc¢ swoj pierwszy sklep internetowy.

By skorzystac z ulg wystarczy, ze:

W ciggu ostatnich 5 lat nie prowadzites zarejestrowanej dziatalnosci
gospodarczej ani spotki cywilnej (w warunek ten nie sg wliczane spotki z 0.0,

akcyjne i jawne).

Chcesz wykonywac¢ ustugi nieobjete koniecznoscig uzyskania licencji,

koncesji, pozwolen np. mozesz prowadzic sklep internetowy.
Owg dziatalno$c¢ prowadzisz samodzielnie i nie masz zadnych wspolnikow.

W ciggu kazdego z miesiecy nie przekraczasz przychodu na poziomie 1050 zt
brutto (w 2018 roku).

Dziatalnos¢ nieewidencjonowana i Twoj pierwszy sklep internetowy

Wprowadzenie dziatalnosci nierejestrowej (nieewidencjonowanej) stanowi trampoline
dla nowych sklepow internetowych. Dobrg wiadomoscig jest fakt, ze przychod
uzyskany z tytutu wykonywanej przez platforme sprzedazy, nie bedzie sumowat sie z
Twoja pensja. Nie musisz sie obawia¢, ze z powodu standardowych zarobkow
przekroczysz wyznaczony miesieczny limit pieniezny. Rozwigzanie umozliwia zaréwno
stopniowe przechodzenie z formy statego zatrudnienia do wtasnej firmy, jak i
prowadzenie sklepu z akcesoriami zwigzanymi z Twojg pasja, jako zajecie dodatkowe w

wolnym czasie.
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Jesli chcesz szybko i sprawnie przejs¢ od plandow do czynow i sprawic by wtasny e-sklep
stat sie prawdg, warto skorzystac¢ z funkcji oferowanych przez platforme sklepow

internetowych Sky-Shop.pl np.:

integracji z hurtowniami,

dropshippingu (wysytki prosto z hurtowni, bez koniecznosci posiadania

wtasnego magazynu).

Szybko przejdziesz od tworzenia sklepu do sprzedazy produktow bez koniecznosci
poswiecania czasu na reczne dodawanie produktow badz poszukiwanie obszernego
magazynu. Dropshipping bedzie wiec najlepszym sposobem na szybkie uruchomienie

e-sklepu.

Dokument sprzedazy przy dziatalnosci nierejestrowane;j

Kazdy z kupujgcych w Twoim sklepie internetowym klientéw bedzie chciat uzyskac
potwierdzenie swojego zakupu, na podstawie ktorego bedzie mogt (tak jak w kazdym
innym przypadku) dochodzi¢ swoich praw, w tym odstgpienia od zawartej umowy w
terminie 14 dni. Cho¢ w zasadzie jestes zwolniony z wystawiania faktury, bedziesz
musiat wydac¢ dokument zawsze wtedy, gdy klient o niego poprosi w terminie 3 miesiecy
od zawarcia umowy sprzedazy. Faktury warto wysytac takze bez wyraznej prosby ze
strony kupujacego, bowiem korzystanie wptynie to na wizerunek i wiarygodnosc sklepu
internetowego. Wydana zostanie faktura imienna, do ktérej dane zostang pobrane
przez panel administratora sklepu. Rachunek w dziatalnosci nieewidencjonowanej

bedzie zawierat:

numer faktury,

date wystawienia dokumentu,

imie i nazwisko, adres sprzedajgcego,
imie i nazwisko, adres kupujgcego,

nazwe ustugi badz sprzedanego produktu,
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numer faktury,

date wystawienia dokumentu,

imie i nazwisko, adres sprzedajgcego,

imie i nazwisko, adres kupujgcego,

nazwe ustugi bgdz sprzedanego produktu,
cene za jedng sztuke lub jednostke towaru,
ilo$¢ zakupionych sztuk,

zsumowang kwote do zaptaty.

Przekroczenie limitu przychodu dla dziatalnosci bez sktadek

Jesli zdarzy sie, ze choc jeden z miesiecy wygeneruje wiekszy przychod niz owe 1050 zt
brutto, konieczne okaze sie . Na
ztozenie wniosku w CEIDG masz 7 dni od dnia, w ktorym przychod przekroczyt

okreslany w danym roku limit.

Preferencyjne warunki majg stanowic¢ zachete dla nowych przedsiebiorcow. W zwigzku
z tym, jesli przekroczysz 1050 zt, mozesz skorzysta¢ z ulgi na start. Dzieki niej nie
zaptacisz petnych sktadek ZUS. Okres, w ktérym zobowigzany jeste$ jedynie do
optacania sktadki zdrowotnej w kwocie 319,94 zt wynosi 6 miesiecy. W tym czasie nie
tylko zorientujesz sie, czy to z prowadzeniem sklepu internetowego chcesz wigzac
przysztos¢, ale i rozwiniesz projekt. W rzeczywistosci pot roku pozwoli Ci na
rozreklamowanie ustug oraz przetestowanie najskuteczniejszych rozwigzan, z ktérych
bedziesz korzystat. Jeszcze do niedawna czas ten generowatby koszty w postaci

sktadek. Teraz mozesz rozwijac sie bez obaw o finanse.

Jesli po pot roku probnej dziatalnosci zechcesz kontynuowac rozwaj firmy, nie
utracisz prawa do zmniejszonych sktadek ZUS! Osobom korzystajgcym z ulgi na
start, przez dwa lata takze przystuguje tzw. maty ZUS, ktory w 2018 roku wynosi
504,66 zt bez uwzglednienia dobrowolnej sktadki na ubezpieczenie chorobowe

lub 520,10 zt po jej dotgczeniu.
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#5: JAK ROZLICZAC
DROPSHIPPING?



1. Dropshipping a VAT

Korzystajac z integracji z hurtowniami dropshippingowymi w Sky-Shop.pl, sprzedajesz
towary we wtasnym imieniu, a hurtownia wysyta je do klienta na Twoje zlecenie. Nie
jestes wiec posrednikiem, a sprzedawcyg — tak jak miatoby to miejsce w przypadku
wysytania towarow z wtasnego magazynu. Bez znaczenia pozostaje fakt, ze asortyment
kupujesz w hurtowni dopiero wtedy, gdy klient ztozy zamowienie w Twoim sklepie

internetowym. W procesie zakupowym wyrdzniamy nastepujgce kroki:

®  sklep internetowy kupuje towar w hurtowni,
®  klient kupuje produkt w sklepie internetowym,

® umowa zostaje zawarta pomiedzy sklepem internetowym i hurtownig, a takze
pomiedzy kupujgcym i sklepem internetowym. Hurtownia wzgledem
kupujagcego w e-sklepie nie ma innych obowigzkéw niz dostawa

zamoéwionego towaru, ktorg swiadczy w imieniu e-sklepu.

&

SKY-SHOP.

DOKUMENTY | PLATNOSCI W DROPSHIPPINGU

KLIENCI HURTOWNIA

DOKUMENT ZAKUPU PLATNOSC FAKTURA
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W prowadzonym przez Ciebie dropshippingu, faktura z hurtowni petni niezwykle
wazng role, bowiem bedzie podstawg dla wpisania zakupionych towarow w koszty

uzyskania przychodu.

Opodatkowanie w dropshippingu przebiega tak jak w przypadku innej sprzedazy w
sklepie internetowym. Kazdorazowo musisz wzig¢ pod uwage poniesione koszty i
uzyskiwany dochdd. W rezultacie interesuje Cie comiesieczne zsumowanie faktur
kupna od hurtowni uwzgledniajacych cene netto + VAT oraz zsumowanie faktur

sprzedazy dla klientéw obejmujacych cene netto towaru + VAT dla nich okreslony.

Jesli jestes ptatnikiem VAT, Twoje rozliczenie bedzie przebiegato w nastepujgcy sposob:

sumujesz wartosc¢ netto wszystkich faktur kupna, ktore wystawita dla Ciebie
hurtownia,

sumujesz wartosc¢ VAT wyrozniong na fakturach z hurtowni,

sumujesz wartos¢ netto wszystkich faktur sprzedazy, ktore wystawites dla
klientow Twojego sklepu,

sumujesz wartosc¢ VAT widniejgcg na fakturach dla klientow.

VAT, ktéry wptacasz do Urzedu Skarbowego to: VAT z faktur dla klientow —
VAT z faktur, ktére wystawita dla Ciebie hurtownia.
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Przeanalizujmy ptacenie VAT w dropshippingu na przyktadzie:

Sprzedajesz produkty objete VATem w wysokosci 23%. Suma wydatkow na zakupy
w hurtowni wyniosta 3690 zt brutto, w tym:

3000 zt netto,

690 zt VAT — jest to VAT naliczony, ktory optacasz podczas kupowania

produktow.

Swoim klientom sprzedate$ produkty za 6150 zt brutto, w tym:
5000 zt netto,
1150 zt VAT - jest to VAT nalezny, ktory obowigzuje podczas sprzedazy
produktow klientom.

Kwota, ktérg nalezy odprowadzi¢ do Urzedu Skarbowego jest rdéznica

pomiedzy VATem naleznym i naliczonym, a wiec: 1150 zt — 690 zt = 460 zt.

W tym miesigcu jestes zobowigzany do optaty w wysokosci 460 zt.

Podczas rozliczania dropshippingu nie mozna zapominac o tym, ze przychdéd powstaje
w momencie wptyniecia pieniedzy na konto sklepu internetowego lub w momencie
wystawienia faktury za wybrany towar — w zaleznosci od tego, ktdra z czynnosci
nastgpita wczesdniej. Nieprawidtowe zakwalifikowanie poszczegolnych sprzedazy bedzie

prowadzito do nieprawidtowosci w comiesiecznej dokumentacji.

Dropshipping a ryczatt

Ryczatt w dropshippingu moze byc¢ dla wielu kuszacg propozycjg, bowiem pozwala na
rozliczanie sie wytgcznie na podstawie przychodow. Jednakze przepisy precyzujgce
jego zastosowanie pozostawiajg wiele niejasnosci w przypadku zastosowania go do
sprzedazy z pominieciem magazynu. Co wiecej, jest to forma rekomendowana dla
0sob, ktoérych koszty prowadzenia dziatalnosci sg niskie, a przychody wysokie, co nie do
korca ma miejsce w przypadku prowadzenia sprzedazy. W koncu zakup kazdego z
towarow w hurtowni stanowi koszt, ktory musisz ponies¢, by w pozniejszym czasie

uzyskac zysk.

= -SHOP 30



Z uwagi na niejasne stanowisko organow podatkowych odradzamy korzystanie z
ryczattu w dropshippingu bez wczesniejszego zasiegniecia indywidualnej opinii

eksperta.

O ile comiesieczny dochod nie przekracza 50% wartosci ptacy minimalnej na dany rok,
dropshipping mozemy prowadzi¢ na mocy dziatalnosci nierejestrowanej. Choc
ustawodawca nie okreslit doktadnego przebiegu rozliczenia, mozemy korzystac ze
wskazowek uzyskanych na bazie zakwalifikowania dochodu jako uzyskiwanego z tytutu

innych zrodet jego uzyskania:

Obowigzuje Cie ustawa o podatku dochodowym od o0sob fizycznych art. 20 ust. 1ba.

Do rozliczenia stuzy druk PIT-36.
Przychody powinny byc¢ okreslane memoriatowo.

Nie masz obowigzku odprowadzania zaliczek na podatek dochodowy, totez

zaptacisz go w catosci na koncu roku.

Pamietaj, ze w przypadku dziatalnosci nierejestrowanej nie odprowadzasz
zadnych sktadek ZUS.

Jako ze dropshipping jest jedynie modelem logistycznym, ktory cieszy sie duzym
uznaniem wsrod osob oferujgcych sprzedaz wysytkowg, osoby go prowadzgce nie muszg
wystawiac paragonow. Choc na co dzien sklep internetowy nie musi posiada¢ drukarki

(kasy) fiskalnej, istniejg towary, ktore bedg wymagaty ewidencjonowania w tej formie.

A co z paragonem w dropshippingu? To proste, jako dowdd zakupu mozesz wystawic
fakture, ktora zostanie wystana do klienta drogg mailowg. Jest to najlepsze z
mozliwych rozwigzan z uwagi na droge, jakg przebywa przesytka. W zwigzku z tym, ze
produkt zostaje wystany z hurtowni, nie masz mozliwosci wtozenia do pudetka z
produktem wydrukowanego u Ciebie paragonu. Zyskujesz wiec dwukrotnie -
wystawiajgc klientom faktury zmniejszasz biurokracje, a takze nie musisz gtowic sie nad

sposobem dostarczenia do nich paragonow.
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Produkty z hurtowni dropshippingowej pobierane sg do sklepu internetowego. Nie
oznacza to, ze stanowi on jedyny kanat dystrybucji, z ktorego mozna korzystac. Jako ze
zyski z dropshippingu sg uzaleznione od dobrego promowania asortymentu, warto

wykorzystac sprzedaz wielokanatowg, w ktorej uwzglednimy:

W zwigzku z tym, ze produkty z hurtowni sg importowane wprost do sklepu
internetowego, stanowi on pierwszy kanat sprzedazy, z ktérego bedziesz korzystac. Po
zintegrowaniu e-sklepu z wybranym podmiotem, masz dostep do jego asortymentu.
Teraz mozesz wyznaczyc¢ kategorie produktow, ktore majg pojawic sie w Twoim sklepie.
Integrator hurtowni  przygotowany przez Sky-Shop.pl umozliwia niemalze
natychmiastowe rozpoczecie sprzedazy. Kilka kliknie¢ wystarczy by produkty zostaty
automatycznie uzupetnione o opisy, zdjecia, tytuty i parametry techniczne dostepne w
bazie hurtowni. Osoby, ktdre nie majg dostepu do integracji muszg kazdy towar
wprowadzac w sposob reczny, co zajmuje ogromng ilos¢ czasu.

Cho¢ korzystanie z opisow pobranych z hurtowni jest poczgtkowo dobrym
rozwigzaniem, rekomendujemy stopniowe uzupetnianie produktow o autorskie opisy.
Zabieg ma na celu nie tylko przedstawienie oferty w sposob unikalny, ale takze

poprawienie pozycji poszczegolnych produktow w wynikach wyszukiwania Google.

Pamietaj, ze produkty pobrane z hurtowni dropshippingowej bedg stanowity Twdéj
asortyment wykorzystywany w dalszych integracjach np. z Allegro czy Morele
Marketplace.

Integracja z hurtownig pozwoli nie tylko przygotowac oferte sklepu internetowego w
krotkim czasie, ale takze zapewni staty dostep do aktualnych danych. W zaleznosci od
wybranego przez Ciebie wariantu, stan magazynowy oraz ewentualne zmiany w

poszczegolnych towarach bedg aktualizowane od 1 do 8 razy na dobe.
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2. Allegro

Allegro jako najpopularniejszy portal aukcyjny daje mozliwos¢ dotarcia do duzej liczby
konsumentow zainteresowanych Twoim asortymentem. Rozpoznawalnos¢ serwisu
sprawia, ze jest on jednym z pierwszych miejsc poszukiwania wybranego produktu.
Co wiecej, niejednokrotnie to towary dostepne na aukcjach wyswietlane sg w pierwszej
kolejnosci przez wyszukiwarke Google. Sky-Shop.pl specjalnie dla swoich klientow

przygotowat dwukierunkows integracje z Allegro, ktéra umozliwia sprawne wystawianie

aukcji, a takze obstuge zamowien z poziomu panelu administratora sklepu. Dzieki

automatyzacji nie musisz dodawac produktow recznie. Przygotowany system zapewnia:

®  importowanie produktu ze sklepu do aukcji (tytut, opis, zdjecia, cena),

®  pobieranie wptat,

®  przekazywanie zamowienia z Allegro do panelu administracyjnego,

®  aktualizowanie zmian w produktach, ktére zostaty wprowadzone w sklepie,

® automatyczne aktualizowanie standw magazynowych i zamykanie aukcji w

ustalonym momencie,

®  masowe zarzadzanie oferty,

®  korzystanie z wielu kont na Allegro potgczonych z jednym sklepem.

&
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Usprawnienia to znaczna oszczednosC¢ czasu przeznaczanego ha reczne zarzgdzanie
produktami, a takze obstuge poszczegolnych zamowien. W przypadku dropshippingu,
wszystkie informacje importowane sg najpierw z hurtowni do sklepu, a nastepnie ze
sklepu na Allegro. Oczywiscie, jesli zdecydujesz sie na autorskie opisy bgdz zdjecia dla
produktow z hurtowni i wprowadzisz zmiany w swoim sklepie, zostang one przekazane

do wskazanych aukgcji.

Niezwykle istothym udogodnieniem dla osob korzystajgcych z dropshippingu jest
mozliwos¢ zamkniecia aukcji przy ustalonej ilosci produktu w magazynie. Co oznacza
ona w praktyce? Kiedy produkt w hurtowni sie konczy, Twoja aukcja jest zamykana,
dzieki czemu unikasz sprzedazy towarow, ktorych nie mozesz dostarczyc klientowi w

najblizszym czasie.

Ustalajgc granice, przy ktorej aukcja jest zamykana musisz pamietac o tym, ze:

dzielisz magazyn hurtowni z innymi przedsiebiorcami, ktérzy mogg zakupic

dostepne produkty w kazdej chwili,

wybierajgc wiekszg czestotliwosc aktualizacji stanu magazynowego, nie musisz
martwic sie o to, ze posiadane przez Ciebie dane nie sg zgodne ze stanem

rzeczywistym.

Na podstawie tych czynnikow bedziesz ustalac przy jakiej ilosci produktdw w magazynie

aukcja jest zamykana. Przyktadowo:

Jesli oferujesz produkt, ktory sprzedaje sie w duzych ilosciach, a korzystasz z
aktualizacji 1 raz na dobe, warto wyznaczy¢ wyzszy limit. Ustalajgc go na
poziomie 2/3 sztuk, musisz liczy¢ sie z tym, ze kto$ zdazyt ztozy¢ zamowienie

przed Tobg, co zostanie pokazane dopiero przy kolejnej aktualizacji.

W przypadku handlu produktami, ktore sprzedajg sie w matych ilosciach np.
specjalistyczne akcesoria, mozna pozwoli¢ sobie na ustalenie niskich limitow

nawet w przypadku rzadkiego aktualizowania standw magazynowych.

Pamietaj, ze ustalane wartosci powinny zosta¢ ustalone na podstawie Twoich
obserwacji. Monitorowanie sprzedazy zarowno w Twoim sklepie, jak i hurtowni pozwoli
Ci w mozliwie najdoktadniejszy sposob dopasowac ilos¢ sztuk, przy ktorej aukcja

zostanie zamknieta.
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Nie ulega watpliwosci, ze znaczna czesC zycia przeniosta sie na portale
spotecznosciowe. Na Facebooku nie tylko kontaktujemy sie ze znajomymi, ale
zasiegamy opinii i poszukujemy inspiracji. Wychodzagc naprzeciw oczekiwaniom
konsumentow i trendom e-commerce,

. Teraz mozesz prezentowac swoje produkty doktadnie tam, gdzie
przebywajg Twoi potencjalni klienci. Korzystajac z bezposredniego przekierowania do
karty produktu znajdujgcej sie w Twoim sklepie, znacznie przyspieszasz proces
zakupowy i minimalizujesz ilo$¢ oséb, ktore rezygnujg z zakupu przez koniecznosc
poszukiwania towaru w sieci.

Wtgczenie Facebooka do Twoich kanatow sprzedazowych jest zgodne z

, W mysl ktorej zwiekszasz sprzedaz, maksymalizujgc wygode klienta i
umozliwiajgc mu dokonywanie zakupow z wielu poziomow. Co wiecej, produkty
prezentowane na Facebooku:

zwiekszg rozpoznawalnosc marki,

zmniejszg dystans pomiedzy sklepem a konsumentem,
zbudujg zaufanie dzieki komentarzom i recenzjom,
poprawig Twoj zasieq,

umozliwig korzystanie z reklam Facebook ADS.

Cho¢ w Polsce nie mamy mozliwosci dokonywania zakupow bezposrednio na
Facebooku, przygotowana funkcja przekierowuje klienta wprost do kasy. W rezultacie
jedynie finalizacja transakcji odbywa sie poza witryng portalu. Potgczenie stanowi
Swietng okazje do wykorzystania potencjatu mobile e-commerce. Od teraz tylko kilka
klikniec¢ dzieli Cie od nabycia wypatrzonego podczas przeglagdania Facebooka produktu.

Dziatanie internetowych porownywarek cen nie jest skomplikowane i opiera sie na
porownaniu oferty dostepnej u partnerow wybranego serwisu. W rezultacie stanowig
one miejsce gdzie szybko i sprawnie mozemy sprawdzi¢ ceny i warunki dostawy danego
towaru. Dla wielu osob sg podstawowym miejscem zapoznawania sie z ofertg, dzieki
ktéremu mogg zaoszczedzi¢ czas poswiecany na przegladanie pojedynczych stron
internetowych.
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Pojawienie sie sklepu internetowego w porownywarce cen to szansa na dotarcie
doktadnie do osdéb, ktére poszukujg wybranego towaru i sg zainteresowane jego
zakupem. Nie musimy wiec zaciekawia¢ konsumenta danym przedmiotem, a jedynie
pokazac¢ mu zalety korzystania z naszych ustug. Co wiecej, zwiekszenie sprzedazy to nie
jedyna korzysc¢ idgca za integracjg z porownywarky. Integracja z rozpoznawalnymi
przez zdecydowang wiekszosc¢ internautow porownywarkami takimi jak Ceneo i Nokaut

niesie za sobg korzysci marketingowe takie jak:

zwiekszenie rozpoznawalnosci wtasnej marki,
korzystanie z zaufania, ktore konsumenci majg do duzego serwisu,

reklame zapewniang przez dziatania prowadzone przez partnera.

By jeszcze bardziej wyrdzni¢ oferty sklepdw internetowych korzystajgcych z
oprogramowania Sky-Shop.pl, przygotowalismy funkcje pozwalajgca nie tylko wyréznic
niskg cene, ale takze dokonac¢ zakupu bezposrednio z panelu Ceneo. Przycisk ,Kup
Teraz" przenosi klienta wprost do koszyka i umozliwia natychmiastowg zaptate.
Przyspieszenie procesu zakupowego oraz jego przejrzyste warunki stanowig znaczne

udogodnienie dla Twoich klientow.

Dodatkowym kanatem sprzedazy, z ktorego warto korzystac sg rosngce w site
marketplace'y. Mozna poréwnac je do internetowych targowisk, na ktorych kazdy ze
sprzedawcOw ma szanse zaprezentowac swoj towar. Zebranie produktow w jednym
miejscu sprawia, ze klient szybko i sprawnie moze porownac wiele ofert i skorzystac z
tej, ktora jest najbardziej dopasowana do jego potrzeb. Karte przetargowa moze
stanowi¢ tutaj zaréowno cena, jak i czas dostawy i dostepna ilos¢ sztuk. Dzieki
szerokiemu asortymentowi, mozliwe jest takze skompletowanie catego zestawu
akcesoriow, ktérego potrzebujemy.

Od niedawna sklepy internetowe korzystajgce z oprogramowania Sky-Shop.pl moga
korzysta¢ z integracji z jednym z najbardziej rozpoznawalnych marketplace’dw na
polskim rynku, jakim jest . Sklepy dziatajgce w branzy fashion majg

okazje do przedstawienia swojej oferty takze w serwisach takich jak Allani i Domodi.

W przysztosci oferta bedzie poszerzana, bowiem trendy e-commerce jasno wskazujg,

ze ten model sprzedazy jest chetnie wybierany przez rzesze konsumentow.
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Najwiekszg zaletg dropshippingu jest mozliwosc tatwego i szybkiego wejscia na rynek
e-commerce, do ktérego nie jest wymagana specjalistyczna wiedza, doswiadczenie, ani
inwestycje finansowe. Z tego wzgledu na sprzedaz bez magazynu decyduje sie szereg
0sOb rozpoczynajgcych przygode z prowadzeniem sklepu internetowego. Korzystaj z

pluséw dropshippingu i stwérz wymarzony biznes!

Nie musisz kupowa¢ oferowanych towarow

W tradycyjnym modelu sprzedazowym konieczne jest zakupione wszystkich
towarow, ktore znajdg sie w Twojej ofercie. W dropshippingu unikasz
zatowarowania i inwestowania w sprzedawane produkty. Ptacisz jedynie za te
egzemplarze, ktoére zostaty zamoéwione przez klientéw | zarabiasz na

narzuconej przez siebie marzy.

Oszczedzasz na wynajmie magazynu

Jedng z najwiekszych zalet dropshippingu jest brak koniecznosci
wynajmowania obszernych powierzchni magazynowych oraz instalacji
systemow operacyjnych do zarzgdzania biezgcymi wysytkami i aktualnymi

stanami magazynowymi.

Nie musisz zatrudnia¢ pracownikéow obstugujacych wysytke
Z uwagi na fakt, ze to hurtownia odpowiada za proces pakowania i wysytki
zamowien do Twoich klientow, nie musisz zatrudnia¢ dodatkowych oséb i

zapewnia¢ miejsca oraz materiatow umozliwiajgcych zabezpieczenie przesytek.

Dropshipping to pomyst na biznes z matym wktadem wtasnym i niskim
ryzykiem inwestycyjnym

Dzieki wspomnianej oszczednosci na zatowarowaniu | nhajmie magazynu, do
prowadzenia dropshippingu nie sg konieczne wieksze inwestycje. Niski prog
wejscia w biznes minimalizuje ryzyko finansowe podjete w momencie
zaktadania dziatalnosci gospodarczej. Wybierajgc dropshipping masz pewnosc,
ze W razie niepowodzenia nie bedziesz musiat borykac sie z zadtuzeniem

spowodowanym wydatkami na start firmy.
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W dropshippingu mozesz zaoferowac szeroki asortyment

Korzystanie z oferty wielu hurtowni dropshippingowych pozwala na posiadanie
ogromnej ilosci produktow, ktorych przechowywanie w tradycyjnym
magazynie bytoby niemalze niemozliwe. Sciggajgc poszczegodlne towary z
roznych miejsc mozesz dziata¢ w kilku branzach, a takze umozliwia¢ swoim
klientom zakup wszystkich mozliwych akcesoriow do sprzetu, jakim sg

zainteresowani i zyskac¢ przewage nad konkurencja.

Mozliwos¢ handlu towarami o niskim popycie

Z duzg iloscig produktow w sklepie internetowym wigze sie mozliwos¢ handlu
towarami, ktére kupowane sg rzadko. Zaletg dropshippingu jest fakt, ze mozesz
zaoferowac produkty, ktore nie pojawiajg sie u konkurencji z uwagi na niewielki
zbyt. Poszukujgcy danego elementu klienci zostang wtasnie u Ciebie, a moze

nawet kupig kilka powigzanych ze sobg towarow.

Brak koniecznosci nawigzywania wspotpracy z licznymi firmami
zewnetrznymi

Kolejnym z plusow dropshippingu jest brak koniecznosci nawigzywania
dodatkowej wspotpracy z firmami zewnetrznymi oferujgcymi akcesoria do
pakowania, a takze ustugi kurierskie. Skoro za pakowanie i wysytke produktow

odpowiada hurtownia — Ty nie musisz martwic sie o nic!

Niskie koszty dropshippingu

Koszty dropshippingu zamykajg sie zazwyczaj w optacaniu podatku
dochodowego oraz kosztach prowadzenia sklepu internetowego. W petni
funkcjonalne oprogramowanie sklepu internetowego dziatajgce w systemie

abonamentowym mozesz miec juz za
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Niekwestionowane zalety dropshippingu nie powinny uspi¢ naszej czujnosci, bowiem
nie jest to rozwigzanie idealne i, jak kazde inne rozwigzanie logistyczne, dropshipping
ma wady. Gtownymi negatywami dropshippingu jest brak bezposredniej kontroli nad
dostawa produktow, a takze wysoka konkurencyjnosc na rynku. Do wad dropshippingu

zaliczamy:

Mozliwos¢ posiadania nieaktualnych stanéw magazynowych i opdznienia
wysytki z winy hurtowni

Choc¢ profesjonalne oprogramowanie sklepu internetowego pozwala na
aktualizowanie stanow magazynowych hurtowni nawet 8 razy na dobe, moze
zdarzy¢ sie, ze produkt, ktory chce zakupi¢ Twdj klient zostat wyprzedany.
Dobrg praktykg chronigcg przed zakupem towarow, ktorych potencjalnie moze
juz nie byc¢ jest ustalenie ilosci na 2/3 sztuki, przy ktorych uniemozliwiane bedzie
dokonanie zakupu w Twoim sklepie. Drugie z wiekszych zagrozen stanowi fakt,
ze w okresach swigtecznych ruch w hurtowniach jest wzmozony i mogg one
nie by¢ w stanie tak szybko spakowaé przesytek, jak deklarujesz w swoim
sklepie internetowym, co negatywnie wptywa na wizerunek firmy.narzuconej

przez siebie marzy.

Koniecznosé przechowywania zwréconych towaréw przez sklep internetowy
Choc¢ hurtownia zajmuje sie wysytkg towaru dla Twoich klientow, to nie ona jest
odpowiedzialna za jego sprzedaz. To Ty kupujesz od hurtowni, a klient od
Ciebie. W zwigzku z tym to wtasciciel e-sklepu bedzie przyjmowat zwroty i
odpowiadat za magazynowanie zwréconych towarow. Jesli zdecydowates sie
na prowadzenie dropshippingu produktow o duzych gabarytach, musisz
zapewnic¢ sobie chocby niewielkie miejsce magazynowe, w ktorym bedg mogty
zosta¢ przechowane do czasu pojawienia sie kolejnego zamowienia na

wybrany produkt.
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Duzg konkurencje na rynku

Szereg zalet dropshippingu i mozliwosc¢ jego tatwego rozpoczecia, sprawia ze
konkurencja na rynku jest ogromna. Duza ilos¢ takich samych towarow w
zblizonych cenach sprawia, ze narzucane marze muszg byc niskie, by zapewnic
hurtowni duzg ilos¢ zamodwien, a sobie zwiekszenie rabatdow na produkty i
mozliwos¢ wiekszego zarobku w przysztosci. Prowadzgc dropshipping musisz

stawiac na reklame i rozwoj swojej firmy.

Uzaleznienie od hurtowni
Wiele hurtowni w swojej polityce sprzedazy posiada zapisy dotyczace
minimalnych cen produktow oraz innych aspektow sprzedazy. Decydujac sie na

wspotprace, musisz ich przestrzegac.

Problem z identyfikacjg przesytki przez klienta

Duza ilos¢ przesytek wychodzgcych z hurtowni sprawia, ze firma korzystajgca z
dropshippingu nie moze liczy¢ na uzywanie ich firmowych kartonow bgdz tasm.
W rezultacie klient otrzymujgcy paczke moze nie powigzac jej ze sklepem, w

ktorym dokonat zakupow.

Drogi czytelniku, zebralismy dla Ciebie wszystkie najwazniejsze informacje o
dropshippingu. Mamy nadzieje, ze wykorzystasz swojg wiedze w praktyce. Zachecamy
do zapoznania sie z artykutami znajdujgcymi sie na oraz w

, gdzie znajdziesz szereg wskazowek dotyczacych prowadzenia sklepu
internetowego 1 jego promocji. W razie jakichkolwiek watpliwosci, skontaktuj sie z

dziatem obstugi klienta, gdzie nasi specjalisci stuzg pomoca!
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